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釘幅

パチンコナビゲーションで利益効率が高まります

「集計」 「提案」 作業は
ナビゲーションが自動で実施

最も 『アウト』と 『粗利』の取れる調整を提案！ スランプの大きい台を見つけてくれます！

稼動効果の高い調整が見つかります！ 『不正台』や『調整ロス』 も自動でお知らせ！

利益効率を高めることで、 調整にゆとりができ、 稼動アップにつながります

「曜日」 「イベント」 「新装」 「競合イベント」 「天候」 ・ ・ ・
あらゆる条件の組み合わせを分析し、 最適の調整を提案
します。

スランプの大きい台は 『遊技離脱』 の原因や、『利益効率』
を悪くします。 定期的に整備することで、 稼動アップにつな
がります。

スタートの上げすぎは 『打ち止め』 や 『無駄打ち』 を誘発
します。 アウトや利益貢献の高いスタートラインを見極め
日々の運営で効果的に活用しましょう

アラーム機能を活用することで、 『異常台』 や 『不正』 の
早期発見はもちろん、 基準値を外れている 『T1Y』 『BA』
『BY』 等も自動で抽出！定期的に整備することで、 利益効
率が高まります！

スランプ大
スランプ大

異常を警告
異常を警告

利益を下げても
アウトが上がらない！

利益を下げても
アウトが上がらない！

GOOD!

GOOD!

条件を設定
条件を設定
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SLOT
NAVIGATION

10/3/9～2010/3/31 日数 アウト 売上 粗利 玉単価 設定① 設定② 設定③ 設定④ 設定⑤ 設定⑥
エヴァ魂の軌跡A 28 12,260 33,838 6,091 2.76 85.09% 1.55% 0.00% 10.56% 0.00% 2.60%

店舗平均値 - 9,663 28,361 5,572 2.94 63.15% 20.97% 5.89% 8.24% 0.07% 1.89%

10/4/1～2010/4/30 日数 アウト 売上 粗利 玉単価 設定① 設定② 設定③ 設定④ 設定⑤ 設定⑥

エヴァ魂の軌跡A 30 37,828 37,828 5,850 2.51 38.75% 47.50% 5.21% 4.79% 0.83% 2.92%
店舗平均値 - 11,203 30,374 4,238 2.71 65.03% 23.47% 5.69% 4.24% 0.38% 1.53%

10/5/1～2010/5/31 日数 アウト 売上 粗利 玉単価 設定① 設定② 設定③ 設定④ 設定⑤ 設定⑥
エヴァ魂の軌跡A 31 15,128 37,941 6,071 2.51 56.45% 28.83% 3.02% 7.26% 0.60% 3.83%

店舗平均値 - 12,088 32,793 5,694 2.71 60.82% 19.86% 11.02% 6.22% 1.01% 1.34%

※スロット10,000枚割れに危機感→スロットナビゲーション導入運用開始

※スロットが飛躍的に向上→設定配分の組み換え

※スロットアウト向上→台粗利を3月水準まで戻す

設定1ベースで運用したが想定以上に苦戦

設定2の配分を大幅に上昇したところ一気にアウト回復

設定1の比率を上げ、アウトも維持し収益も取れるようになった

スロットナビゲーションで稼動の上がる設定が見つかります

「集計」 「提案」 作業は
ナビゲーションが自動で実施

感覚や平均値ではなく、実績管理が力を発揮！ 『機能の性能』や 『イベント効果』を引き出す！

設定のベースラインを上げるられる！

実績データの管理で適正配分が見え、 飛躍的に稼動がアップします

『メーカー発表』 と 『実績』 の出率にはこんな違いがあります

ナビゲーションなら 『店舗実績』を基にするので、より精度
があがります！ ！

実績を集計し担当者の設定パターンが数値で見えます

設定プログラム

イベント機能

稼動推移や差玉、 売上、粗利と

いった各条件を個別に選択し、

設定配分を行う際の上げ下げ、

打ち直し基準を明確に設定でき

ます。 これにより、 設定担当者

の 『技法』 まで忠実に再現する

ことが可能です。

「イベント」 や 「新台入替」 「競

合店イベント」 「天候」 等、

登録しておく事で実績を集計

し、 機種ごとの稼動影響率や

実績割数が一目で確認でき

ます。

機種ごとに任意で変更基準を

設定すれば、 担当者のこだわ

りの 『設定技法』 にそって的

確な提案をしてきます。

各 1台 1台の過去実績値を基にピンポイントで設

定を提案しますので高設定が入れやすくなります。

感覚で設定を入れるのを止め、実績と粗利の推移を機種別
に細かく管理しただけで飛躍的に打ち込みが上昇し、わずか
2 ヶ月で効果をだしました。

使える出幅率の

少ないスロット

では非常に重要！

使える出幅率の

少ないスロット

では非常に重要！
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お客様の声

粗利金額が高まり安定するようになりました。
近畿地方ホール経営者　様

昔から田舎の町で小規模なホールを２店舗経営してい

ます。 ３００台 ・ １５０台ぐらいの小さな店で、以前は競争

も激しくなく 、地域一番店としてそれなりの稼働も維持

して十分な利益を得ていました。

ところが、３年前に大手大型チェーン店が、８００台の規模で

進出してきました 。大手大型チェーン店は集客に成功

して、 高い稼働を維持しました。 結果、私どもの町では

飛び抜けた存在になってしまいました。

私どもの 2店舗は大打撃を受け、大きく稼働も落ち込み

ました 。 対抗するために低い粗利率で営業した時期も

ありましたが、全然効果がありませんでした 。 小規模な

パチンコ店の中には廃業したところもありました。

私どもの店舗も以前はお客さんがあふれていたことも

あったのですが、閑古鳥が鳴くような閑散としたホール

になってしまいました 。利益も十分確保することができず

一時は経営の存続も危ぶまれた時期もありました。

そんな時に、親しいホールの紹介で経営ナビゲーション

システムを導入しました。計画書を作成し、計画にそって

ピッチ、設定を決め 、進捗状態をチェックするという

作業をくりかえす内に、段々とホールの様子が変わって

きました。次第にお客さんが戻ってくるようになり、粗利金

額も安定して確保できるようになりました。

月間の粗利金額は計画を下回ったことは一度もありま

せん。 さすがに進出してきた大型チェーン店の稼働に

は追いつきませんが、大きく引き離されない程度の稼働

は維持しています。

今ではナビゲーションなしの営業は考えられません。

とても助かっています。

他のホールさんはナビゲーションをなぜ
入れないのだろうか？ 関東ホール　営業本部長　様

私どもは経営ナビゲーションシステムを７年ぐらい使って

います。こんなに便利で役に立つソフトは他にありません。

私どもは１ ０店舗程度のチェーン店ですが 、以前より

高稼働を維持しています。特にスロットについては、どんな

チェーン店が進出してきても負けないぐらいの高い稼働

を維持しています。

しかし、経営ナビゲーションシステムを使う前は、数字

集計、 または計画作成のために膨大な事務量が必要

でした。

翌月の計画作成のために３日ぐらいかかり 、翌日の

ピッチ ・設定を作成するためだけでも２時間ぐらいは

かけていました。 各機種の初日から月末までの稼働

数 ・ 粗利目標まで厳密に手作業で作成していました。

計画された機種粗利を管理するためには、誰が行っても

それぐらいの時間はかかりました。

ナビゲーションシステムはこれらの雑多な業務を数十秒で

行なってくれます。 統計 ・ 予測計算などのいわゆる

「雑務」 はコンピュータに任したほうがずっと効率的です。

管理者はナビゲーションシステムが提案する計画書・

ピッチ （設定）のチェックを行ない 、自らの考えを大胆

に入れ込んでいます。

管理者の考えた計画についてもナビゲーションシステム

は結果を予測してくれるので、こんないいことはありま

せん。 経営ナビゲーションシステムの示す数字管理に

管理者の 「経験と勘」 を追加する。 これが一番いいと

思っています。

私どもはシステムの持つ 「稼働上昇プログラム」を利

用しています。 他のホールさんはなぜ経営ナボゲーショ

ンシステムを入れないのか不思議な気持ちです。
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私どもは５年ぐらい前から経営ナビゲーションシステムを

導入しています。 経営ナビゲーションシステム導入の

メリットはたくさんありますが、何よりのメリットは粗利計画

が毎月達成されることです。

経営ナビゲーションシステムを導入以降は、新台の導入

台数を少なくしています。

経営ナビゲーションシステムを使って計画的なホール

運営を行えば、稼働はあまり落ちません。

小規模のホールでは大幅に減少させています。

購入遊技台を少なくすることによってチェーン店全体の

利益はかなり上昇しました。

今後は、経営ナビゲーションシステムと中古台管理ソフト

とのリンクを予定しており 、中古台の管理を通じて効率

的な経営をこの方面からも追いかけるつもりです。

当社はかなりの店舗数を持っているため、システム化

しないと運営がままなりません。

チェーン店をシステム化するためには経営ナビゲーション

システムのような優れたソフトが不可欠です。

営業開始前に、全店の予測粗利（予測売上 ・稼働）

がすでに集計されています。 翌日のピッチ （設定） と、

それにともなう粗利計画は営業店長がたたき台を作成

します。 その計画をネットを通じて本部、ブロック長など

が閲覧可能です。

本部の担当部署が各営業店が作成した ピッチ（設定）

計画を修正し、 必要であれば修正を事前に加える作業

を毎日行っています。ソフトを使えば時間はかかりません。

これらの作業を３０分もかけず全店で行っています。

以前使っていた勘助などと比較すると、省力化の効果

は大きいと思います。

全店をシステム化して大きく変わったことがあります。

それは利益率です。 稼働にもいい効果はあると思いま

すが、 大きく変わったのは利益率です。

以前、 当社では何社かのホールコンピュータを入れて

おり全店の集計に困難がありましたが、 これも経営

ナビゲーションシステムを通じて一元的に集計をしてお

ります。 個別の機種の分析などではかなり重宝してい

ます。 ピッチ （設定） に関与した統計の取り方では、

最も進んでいるように思います。

新台購入費用の軽減
中部地方チェーン店経営者　様

全店をナビゲーションを使ってシステム化
しています。 関東の大型チェーン店　様




